Ukazkova osnova podnikatelského zaméru

1. Nazev projektu (podnikatelského zaméru)

2. Jméno a prijmeni/nazev predkladatele, trvalé bydlisté/sidlo piedkladatele, IC (pokud bylo pFidéleno)
3. Pravni forma

4. Strucny popis historie firmy (co vede podnikatele k podnikani)

5. Hlavni zamér projektu

5.1. Charakteristika zaméfeni projektu

5.2. Predmét podnikani a hlavni podnikatelska aktivita
5.3. Popis produktt (vyrobkt, druhtt)

6. Odbornost a zkuSenosti predkladatele zaméru
7. Harmonogram realizace projektu (fdze projektu)

8. Marketingovy analyza — rozbor trhu:

8.1. Rozsah trhu

8.2. Analyza a progndza poptavky po produktu

8.3. Charakteristika potencialnich / klicovych zakaznikd
8.4. Citlivost poptavky na cenu a ceny na poptavku

8.5. Rozhor situace konkurence

8.5.1. Stav, podil a popis konkurence na trhu

8.5.2. Odlisnost piistupu predkladatele oproti hlavnim konkurentim
8.6. Rizika realizace projektu

8.7. Zpuisob a uvedeni produktu na trh

8.8. Distribuce, zabezpeceni odbytu produktu

8.9. Propagace vyrobku, sluzeb

9. Personalni zajisténi

9.1. Pocet potiebnych pracovnich mist

9.2. Udaje 0 managementu a fizeni firmy

9.3. Kvalifika¢ni a odborné pozadavky kladené na zaméstnance

10. Prostorové zajisténi projektu (misto podnikani, osetfeni majetkopravniho vztahu k mistu podnikani)

11. Ekonomicko-finanéni situace firmy

11.1. Plan vynost a nakladt /ptijma a vydaji projektu
11.2. Rozbor cash-flow projektu

11.2.1. Zdroje financovani projektu

11.2.2. Casové souslednost vzniku nakladi

11.3. Plan investic, leasing

11.3.1 Rozsah investic a harmonogram pofizeni

12. Rozpocet projektu, véetn¢ analyzy kalkulace hlavnich nakladovych polozek

Ptiloha:
SWOT analyza projektu

Doporucujil!  http://www.czechinvest.org/data/files/podnikatelsky-plan-48-cz.pdf



